
      

 

 

 

     

 

 

     

 

 

 

 

      

 

Ce qui m’anime  

 Le plaisir de vous écouter et de vous 

aider à trouver votre propre chemin 

de réussite, ainsi que celui  votre 

bien être 
 La quête de l’excellence de moi-

même 

04 Atouts 

 Mon Ecoute active et Sincère 

 Ma Bienveillance 
 Mon Authenticité 

 Mon Esprit créatif 

Expériences Professionnelles 

 B2B 

 PME - PMI 
 Grandes entreprises nationales et 

internationales 

 Achats, Ventes et Management 
 Industrie manufacturière, Oil & Gas, 

Nouvelles technologies, Services et  

Distribution 
 Consulting, Mentoring et Coaching 

Niveaux Coachés 

 Dirigeants & Managers 

 Cadres 

 Particuliers (professionnels) 

Langue de travail 

 Arabe   

 Français   

 Anglais 

Sujets d’intervention 

 Posture & charisme du dirigeant 

 Confiance en soi (s’Affirmer & Oser) 

 L’Elégance de la communication 

 Trouver les talents cachés  
 Posture commerciale 

 

Osez un 1er échange avec moi 

+213 770 76 38 10                 

Chanez.boumediene@trustedadviser-dz.com  

                                                                 

Chanez Boumediene 

MBA  

HEC Executive Coaching  (En cours de certif ication) 

Alger - Algérie 

Coaching Récents 

 Accompagnement d’un entrepreneur activant dans les services (Oil 

& Gas) dans: tracer sa vision d’entrepreneur et trouver les modalités 

de sa mise en œuvre, ainsi que développer son potentiel de 

Leadership.  

 Accompagnement d’un ingénieur commercial itinérant sur sa 

posture commerciale, la gestion et l’analyse de son entonnoir de 

vente, ainsi que bâtir son relationnel avec ses clients et les 

partenaires de son employeur. 

 Accompagnement d’une chargée RH  de transition sur sa prise de 

poste en travaillant sur sa posture et son savoir-faire, ainsi que  le 

conseil RH. 

 Accompagnement d’un manager activant dans la distribution B2B 

dans : son savoir-être, sa communication (avec plus d’efficacité et 

de bienveillance) avec ses collaborateurs,  élaboration de son plan 

d’actions de développement personnel et professionnel. 

 Accompagnement d’une Assistante Marketing  fraichement 

diplômée dans sa prise de fonction, sur son savoir-faire et sur son 

développement relationnel en interne et en externe de l’entreprise. 

                   

Avec plus de 20 ans d’expérience dans le monde de l’entreprise, ainsi qu’un gout 

marqué pour le développement de l’humain en entreprise, j’exerce en conseil 

commercial et managérial au service des managers et des collaborateurs des 

petites et moyennes organisations, avec l’optique de servir les grandes sociétés. 

Avec bienveillance et assertivité, j’accompagne vos entreprises dans vos projets  

de transformation, vous, dirigeants et managers à être meilleurs pour vous-même 

et pour votre organisation (influence positive et impactante sur la performance de 

vos affaires) et vous, bras droits et équipes à vous transformer et à mobiliser vos 

talents uniques. 

L’intérêt au métier de coach est né de mon désir de lier conseil et coaching, afin 

de mieux répondre à vos interrogations par rapport aux changements auxquels 

vous aspirez. 

Mes clients apprécient  mon engagement, le lien que je construis avec attention,  

l’enthousiasme avec lequel je conduis mes missions, mon charisme, ainsi que mon 

acuité business. Et en toute humilité, la phrase qui revient souvent c’est « Chanez ! 

J’apprécie ton écoute sincère. » 

En tant que Coach avisée, je désire apporter toute l’écoute nécessaire, afin de 

vous aider à trouver vos propres clés de réussites et de bonheurs qui vous  

permettent de mieux vivre et de vous éclater dans vos fonctions respectives. 
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